Приложение 2 «Реализация»
ВОПРОСЫ ДЛЯ РУКОВОДИТЕЛЕЙ И СПЕЦИАЛИСТОВ

оптовых предприятий, реализующих  угли энергетические
1. Наименование, организационно-правовая форма предприятия:
2. Основной вид деятельности:
3. География закупок углей энергетических для последующей реализации в пределах территории РФ ограничена:

· 1 регионом (укажите наименование региона и причины такого ограничения);

· 2 – 5 регионами  (укажите наименование региона/регионов и причины такого ограничения);

· 6 – 10 регионами  (укажите наименование регионов и причины такого ограничения);

· не ограничена; 

· другое (укажите что именно).

4. Укажите возможности предприятия по замене видов закупаемых для дальнейшей реализации углей энергетических и их производителей/поставщиков (отечественных и/или зарубежных):
А) таких возможностей нет (укажите причину);
Б) можем поменять вид/марку закупаемых углей энергетических, но не поставщика (укажите причину);

В) можем поменять поставщика, но не вид/марку закупаемых углей энергетических (укажите причину);

Г) можем поменять и то, и другое.

5. Опыт работы Вашего предприятия с производителями углей энергетических Вы оцениваете как:
· положительный, нет необходимости что-либо менять;
· в основном положительный, но следует внести изменения (укажите какие);
· в основном отрицательный (укажите по каким причинам);

· отрицательный, рассматриваем вопрос о замене.
6. В практике Вашего предприятия были случаи, когда производитель не смог поставить необходимое количество угля?
а) не было;
б) такие случаи были (по каким причинам, укажите).
7. Есть ли у предприятия долгосрочные (на 1 год и более) договоры с производителями угля:

· да (укажите долю поставок по таким договорам от общего тоннажа поставок за последние 12 месяцев);
· нет (укажите по какой причине).
8. Как производится изменение цены на уголь энергетический? Приведите соответствующий пункт договора с производителем.
9. С какими проблемами сталкивалось предприятие во взаимоотношениях с производителями в последние 3 года? 

· несоблюдение сроков поставки;

· необоснованное повышение цен;
· отказ/уклонение (нужное подчеркнуть) от заключения договора;
· другое (укажите что именно):

10. Должно ли, по Вашему мнению, государство вмешиваться в процесс формирования цен на уголь энергетический на российском рынке:
· нет (укажите по каким причинам);
· да (укажите по каким причинам, и какими методами).

11. К каким последствиям для Вашего предприятия приводит увеличение цен на уголь энергетический? 

· снижение объемов закупки и реализации угля (укажите примерный уровень снижения за последний год, в %%);

· снижение прибыли предприятия (укажите примерный уровень снижения за последний год, в %%);

· снижение объемов инвестиций за счет прибыли предприятия (укажите размер повышения цен на уголь энергетический и снижения прибыли, в %%);
· другое, укажите что именно.
Вся полученная информация будет использована в обобщенном виде.
Персонификация источника допускается 

только при согласии организации – респондента.

