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Обзор  состояния конкурентной среды на рынке железобетонных изделий 

На рынке железобетонных изделий осуществляют деятельность 5 хозяйствующих субъектов расположенных на территории г.Орла: ОАО «Орелстройиндустрия», ОАО «Орелстрой», ООО «Орловская промышленная компания», ООО «Промстройдеталь», ДОАО «Орловский завод железобетонных изделий» ОАО «Орелагропромстрой» и ДООО «Орловский комбинат строительных конструкций» ОАО «Орелагропромстрой».

1. Временной интервал исследования товарного рынка 2007год и 2008 год.

2. Продуктовые границы товарного рынка – конструкции и детали сборные железобетонные (далее – ЖБИ).

Конструкции и детали фундаментов (код по ОКП – 58 1000), включают:

- блоки фундаментов (код по ОКП – 58 1100);

- фундаменты стаканного типа и башмаки (код по ОКП – 58 1200);

- плиты фундаментов (код по ОКП – 58 1300);

- детали ростверков (код товара по ОКП – 58 1400);

- сваи (код по ОКП – 58 1700).

3. Географические границы рынка – региональные.

При определении состава продавцов учитывались – производители ЖБИ постоянно производящие и реализующие ЖБИ.

4. Объем товарного рынка реализации железобетонных изделий.

Согласно методическим указаниям ФАС России за продуктовые границы товарного приняты конструкции и детали сборные железобетонные:

Конструкции и детали фундаментов (код по ОКП – 58 1000), включает:

- блоки фундаментов (код по ОКП – 58 1100);

- фундаменты стаканного типа и башмаки (код по ОКП – 58 1200);

- плиты фундаментов (код по ОКП – 58 1300);

- детали ростверков (код товара по ОКП – 58 1400);

- сваи (код по ОКП – 58 1700).

Проведенный анализ долей на региональном  рынке реализации конструкций и деталей фундаментов показал:

1. Блоки фундаментов (код ОКП - 581100) в 2007 г. и 2008г. доля ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой» составляла 48,9% и 46,3%; ДООО «Орловский комбинат строительных конструкций» ОАО «Орелагропромстрой» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 24,2% и 19,3%; ООО «Промстройдеталь в 2007 г. и 2008г. доля составляла 11,6% и 14,4%; в 2007 г. и 2008г. доля ДОАО «Орловский завод железобетонных изделий» ОАО «Агропромстрой» составляла 10,9 и 14,7%; ООО «Орловская промышленная компания» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 4,4% и 5,3%.

2. Фундаменты стаканного типа и башмаки (код по ОКП - 581200) в 2007 г. и 2008г. доля ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой» составляла 44,4% и 40,0%; ООО «Промстройдеталь в 2007 г. и 2008г. доля составляла 42,2% и 44,0%; ООО «Орловская промышленная компания» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 13,4% и 16,0%.

3. Плиты фундаментов (код ОКП - 581300) в 2007 г. и 2008г. доля ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой» составляла 63,5% и 69,9%; ООО «Орловская промышленная компания» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 25,9% и 74,0%; в 2007 г. и 2008г. доля ДОАО «Орловский завод железобетонных изделий» ОАО «Агропромстрой» составляла 9,0 и 8,6%; ООО «Промстройдеталь в 2007 г. и 2008г. доля составляла 1,6% и 1,1%;

4. Детали ростверков (код по ОКП - 581400) в 2007 г. и 2008г. доля ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой» составляла 100%.

5. Сваи (код по ОКП - 581700) в 2007 г. и 2008г. доля ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой» составляла 79,4% и 92,4%; ДООО «Орловский комбинат строительных конструкций» ОАО «Орелагропромстрой» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 18,6% и 7,3%; ООО «Орловская промышленная компания» в 2007 г. и 2008г. доля составляла 2,0% и 0,3%.

5. Уровень концентрации на региональном рынке реализации конструкций и деталей фундаментов 
Показатели рыночной концентрации позволяют оценить степень монополизации на действующих ранках рынках.

Коэффициент рыночной концентрации (CRn) определен как сумма рыночных долей 3 крупнейших продавцов, реализующих вновь возводимую жилую недвижимости. 

Данный коэффициент рыночной концентрации на рынке реализации конструкций и деталей фундаментов определен на анализируемом сегменте товарного рынка реализации конструкций и деталей фундаментов и приведен в таблице: 

- блоки фундаментов  в 2007г. CR3=84,7%; в 2008г. CR3=80,0%;

- фундаменты стаканного типа и башмаки в 2007г. CR3=100%; в 2008г. CR3=100;

- - плиты фундаментов в 2007г. CR3=98,4%; в 2008г. CR3=98,9%;

- детали ростверков в 2007г. CR3=100%; в 2008г. CR3=100;

- сваи в 2007г. CR3=100%; в 2008г. CR3=100

Коэффициент Герфиндаля-Гиршмана (HHI):

- блоки фундаментов  в 2007г. . HHI=3111 в 2008г. . HHI=2724;

- фундаменты стаканного типа и башмаки в 2007г. . HHI=3932; в 2008г. . HHI=3792;

- - плиты фундаментов в 2007г. . HHI=4784; в 2008г. . HHI=5376;

- детали ростверков в 2007г. . HHI=10000; 8591.

Приведенные выше коэффициенты рыночной концентрации и индексы рыночной концентрации (по каждому товаро-представителю данного сегмента рынка) свидетельствуют о высокой степени концентрации, на рынке реализации конструкций и деталей фундаментов для которых:

70% <СR- 3 ≤ 100%

2000 <HHI ≤  10000

Таблица 

Показатели рыночной концентрации на региональном  рынке реализации конструкций и деталей фундаментов  
	№ п/п
	Наименование хозяйствующего субъекта
	Доля на рынке в общем объеме реализации %

	
	
	Блоки фундамен-тов (код ОКП 581100)

	Фундаменты стакан-ного типа и башмаки (код по ОКП  581200)
	Плиты фунда-ментов (код ОКП-581300)
	Детали 

роствер-ков

(код по ОКП- 

581400)
	Сваи (код по ОКП-581700)

	2007год

	1.
	ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой»
	48.9
	44.4
	63.5
	100
	79.4

	2.
	ДОАО «Орловский завод железобетонных изделий» ОАО «Орелагропромстрой»
	10.9
	0
	9.0
	0
	0

	3.
	ООО «Промстройдеталь»
	11.6
	42.2
	1.6
	0
	0

	4.
	ООО «Орловская промышленная компания»
	4.4
	13.4
	25.9
	0
	2.0

	5.
	ДООО «Орловский комбинат строительных конструкций»
	24.2
	0
	0
	0
	18.6

	
	CR 3
	84.7
	100
	98.4
	100
	100

	
	HHI
	3111
	3932
	4784
	10000
	6654

	2008 год

	1.
	ОАО «Орелстройиндустрия» ОАО «Орелстрой»
	46.3
	40.0
	69.9
	100
	92.4

	2.
	ДОАО «Орловский завод железобетонных изделий» ОАО «Орелагропромстрой»
	14.7
	0
	8.6
	0
	0

	3.
	ООО «Промстройдеталь»
	14.4
	44
	1.1
	0
	0

	4.
	ООО «Орловская промышленная компания»
	5.3
	16.0
	20.4
	0
	0.3

	5.
	ДООО «Орловский комбинат строительных конструкций»
	19.3
	0
	0
	0
	7.3

	
	CR 3
	80
	100
	98.9
	100
	100

	
	HHI
	2724
	3792
	5376
	10000
	8591

	
	Уровень концентрации
	высокий
	высокий
	высокий
	высокий
	высокий


5. Барьеры входа на товарный рынок:

- необходимы значительные капитальные вложения для организации деятельности хозяйствующего субъекта на данных сегментах товарного рынка.

Оценка наличия барьеров, препятствующих входу конкурентов на рассматриваемый  товарный рынок, по мнению опрошенных респондентов, указывает, что наиболее существенными барьерами входа на рынок являются: 

· высокие ставки арендной платы за земельный участок;

· высокая стоимость начального капитала;

·  высокие банковские ставки по кредитам.
Главный специалист-эксперт                                                                  Г.В. Каюкова
     тел. 475 3 95

